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Riehen: Der richtige Marktpreis
fhrt zum Verkauf.
Die Ausgangslage
Wéhrend acht Monaten versuchte ein Makler in Riehen eine 6-Zimmerwohnung im
1. OG mit ca. 147 m2 Wohnfldche und diversen Nebenrdumen erfolglos zu ver-
kaufen. Problematisch waren der zu hohe Verkaufspreis, die hohen Nebenkosten
und der teilweise Renovationsbedarf. Nachdem wir mit den Eigentimern offen
Uber diese Punkte, vor allem den zu hohen Verkaufspreis, gesprochen hatten,
gewannen wir ihr Vertrauen und die Intercity Basel durfte den Verkaufsauftrag
abschliessen. "
Das Vorgehen
Die Intercity Basel legt eine klare Vermarktungsstrategie fest, die auch eine mit den
Auftraggebern vereinbarte Preisflexibilitat beinhaltet. Uber den Verlauf wurden die
Auftraggeber detailliert informiert.
Das Resultat
Im entscheidenden Moment konnte der Verkaufspreis auf das mit den Eigentlimern
vorbesprochene Niveau reduziert werden und der Kaufvertrag abgeschlossen
werden. Die Auftraggeber waren wahrend der Verkaufsphase bereits in ihr neu
erworbenes Haus umgezogen und waren der Intercity Basel sehr dankbar, dass
dank dem schnellen Verkauf keine finanzielle Doppelbelastung durch die beiden
Objekte resultierte.
Facts & Figures
Objekt: 6-Zimmer-Wohnung StWE
Wohnflache: 147 m2
Nebenflache: ca. 38 m2 -
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